
Условный	диалог	-	расспрос	на	основе

зрительной	опоры
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Task	2.	Study	the	advertisement.	You	are

considering	going	on	a	tour	of	European

cities	and	now	you'd	like	to	get	more

information.	In	1.5	minutes	you	are	to	ask

five	direct	questions	to	find	out	about	the

following:

Уточним,	что	нужно	сделать:

•	Вам	нужно	позвонить	и	получить	необходимую	информацию	о

предстоящем	посещении	того	или	иного	места	(это	может	быть



отель,	спортивный	центр,	бассейн,	языковая	школа,	город,	страна).

•	Вы	должны	задать	пять	прямых	(direct)	вопросов.	Это	значит,	что

вы	должны	просто	задать	вопросы,	ничего	дополнительно	не

объясняя,	не	пытаясь	дать	вводные

замечания,	не	здороваясь	и	не	прощаясь	с	собеседником.

•	У	вас	есть	1,5	минуты	на	подготовку.

•	Каждый	из	пяти	пунктов	для	постановки	прямого	вопроса	будет

появляться	на	экране	отдельно.	У	вас	будет	20	секунд,	чтобы	задать

вопрос,	после	чего	на	экране	появится	задание	для	второго	вопроса

и	так

далее.

Требования	к	выполнению	задания	2

1.	Запрос	информации	в	соответствии	с	коммуникативной

установкой

•	знание	слов,	понимание	того,	о	чем	надо	спросить

2.	Правильная	грамматическая	форма	прямого	вопроса

•	тип	вопроса;

•	порядок	слов	в	вопросе;

•	форма	глагола	в	нужной	видовременной	форме	и	залоге;	3.	Языковые	средства
оформления	вопроса

•	разнообразная	лексика,	соответствующая	предлагаемой

ситуации;

•	интонация,	соответствующая	выбранному	типу	вопроса.

4.	Время,	отведенное	на	выполнение	задания

•	1.5	минуты	на	подготовку

•	20	секунд,	чтобы	задать	вопрос



When	Is	A	Question	Not	A	Question?

Mother	to	child:	“Why	did	you	shove	a	marble	up	your	nose?”

Boss	to	employee:	“Why	are	you	late?”

Husband	to	wife:	“Why	are	you	always	trying	to	make	me	mad?”

Wife	to	husband:	“Why	are	you	so	insensitive?”

How	many	times	have	you	heard	a	similar	question	and	thought	to	yourself

“Are	they	real	y	expecting	an	intel	igent	answer?”

The	truth	is	that	these	are	not	really	questions	–	they	are	indirect	accusations.

Когда	вопрос	не	вопрос

•	Could	you	tel	me	the	time,	please?

•	Shal	I	open	the	window?

•	Where	do	you	live?

•	How	are	you?

•	Could	you	please	close	the	door	on	your

way	out?

Study	the	advertisement.

You	are	considering	visiting

the	city	and	now	you'd	like	to



get	more	information.	In	1.5

minutes	you	are	to	ask	five

direct	questions	to	find	out

the	following:

1)	dates	for	departures

2)	hotel	facilities

3)	if	breakfast	is	included

4)	number	of	city	tours

5)	discounts

You	have	20	seconds	to	ask

each	question.

1)	dates	for	departures

1)	What	are	the	dates	for

departures?

2)	hotel	facilities

2)	What	facilities	does	the

3)	if	breakfast	is	included	hotel	provide?

3)	Is	breakfast	included	in	the

4)	number	of	city	tours

package?

5)	discounts

4)	How	many	city	tours	are

offered?

5)	Are	there	any	discounts?

Определите	тип	вопроса



•	If	any	safety	briefing	delivered

•	If	there	are	any	age	restrictions

•	The	location	of	the	swimming	pool

•	The	time	of	arrival

•	Whether	any	documents	needed

Специальный	вопрос

•	Price	of	standard	jump

•	Cost	of	the	tickets

•	How	much	is	the	standard	jump?

•	What’s	the	price	for	the	standard	jump?

•	How	much	does	the	standard	jump	cost?

•	Course	dates

when

•	Payment	options

what

•	Working	hours

How	many

•	Number	of	students	in	a

group

How	long

•	Duration	of	Highlight	Cruise

where

•	Location	of	the	school

How

•	Means	of	transport



•	Public	transport	connections

Must	I/

•	Necessity	to	book	in	advance

Is	it	necessary

Будьте	внимательнее:

Не	начинайте	вопросы	с	конструкций:	What	about....?	Can	you	tell	me	…?

Правильно	составьте	вопрос	с	точки	зрения	грамматики.

Обратите	внимание	на	видовременные	формы	глагола,	пассивный	залог.

Помните	порядок	слов	в	вопросительных	предложениях:	1.	Вопросительное	слово	(What,
When,	Where,	How,	Who,	и	т.п.).

(начало	специального	вопроса)

2.	Вспомогательный	(модальный,	глагол-связка)	глагол.	(начало

общего	вопроса)

3.	Подлежащее	(существительное	или	местоимение).

4.	Смысловой	глагол	(или	дополнение).

Не	забудьте	об	интонации	в	вопросах	(повышение	тона	в	конце

общих	вопросов	и	падение	–	в	конце	специальных)!

Постарайтесь	полностью	выполнить	поставленные	задачи,	старайтесь	говорить	ясно	и
четко,	следуйте	предложенному

плану.









Study	the	advertisement.

You	are	going	to	study	abroad	for	three	months,	you	want	to	join	some	fitness	centre	there	and	now
you'd	like	to	get	more	information	about	it.	In	1.5	minutes	you	are	to	ask	five	direct	questions	to	find
out	the	following:



1)	location	of	the	centre

2)	opening	hours

3)	swimming	pool	availability

4)	price	for	3	months

5)	discounts	for	students

1)	location	of	the	centre

Where	is	the	centre?	Where	is	the	centre	located?

2)	opening	hours

What	are	the	opening	hours?	When	is	the	centre	open	to	the	public?

3)	swimming	pool	availability

Is	there	a	swimming	pool	in	the	centre?

4)	price	for	3	months

What	is	the	price	for	3	months?	How	much	is	the	membership	for	3	months?	How	much	does	3	month
membership	cost?

5)	If	there	are	any	discounts	for	students

Are	there	any	discounts	for	students?
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